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Boom dei servizi legali in ltalia

IL GIORNO

Il risiko delle law firm
fa bene al mercato: +6,4%

Luigi Manfredi
MILANO

ONTINUA a crescere il
C mercato dei servizi legali

in Italia. T primi 50 studi
d’affari (o d’impresa) attivi nel
nostro Paese — stando alle stime
elaborate dal centro ricerche di
Legalcommunity.it per MAG -
nel 2018 hanno prodotto un fat-
turato complessivo di 2,38 miliar-
di di euro con un aumento del
6.4% rispetto all’anno preceden-
te (solo nel 2013 il giro d’affari
mosso era di 1,6 miliardi). Ed
emerge come le grandi insegne
collegate al mondo della consu-
lenza si ritaglino una posizione
di prima evidenza.

COMINCIAMO dal podio della
‘best 50’ degli avvocati d’oro. In
vetta si conferma BonelliErede
con 166 milioni di euro (in linea
con il 2017). Al secondo posto
Gop (Gianni Origoni Grippo
Cappelli & Partners) con 145 (+
9.85%) e al terzo Pwc Tls con
140,3 (+ 11.97%). Proprio il risul-
tato di Pwc testimonia quanto di-
cevamo sul servizi di consulen-
za. Le cosiddette ‘Big 4, vale a di-
re Pwc, EY, Deloitte ¢ Kpmg,
rappresentano il 18,8% del mer-
cato, quindi la fetta pitn corposa
dopo quella del 30.8% rappresen-
tata dai grandi studi italiani.

SUL MAG Nicola Di Molfetta, di-
rettore di Legalcommunity.it, fo-
tografa il «dinamismo delle strut-
ture collegate al mondo dei servi-
zi di consulenza che, come si sta
notando da tempo anche all’este-
ro, stanno tornando a giocare un
ruolo di primissimo piano». Per
quanto riguarda le law firm che

s501n0 cresciute perccntualmentc
di pit in termini di fatturato, al
primo posto ¢’¢ Dentons con una
performance del 39.52%, seguita
da Latham & Watkins (+ 25%) e
Gitti & Partners (+ 24%): que-
st'ultima € I'unica insegna italia-

na in questa speciale top ten. Allo-
ra vale la pena dare subito un’oc-
chiata al ‘market share’. La sinte-
si & che se 1 big per fatturato resta-
no italiani, la quota di mercato oc-
cupata dalle law firm internazio-
nali ¢ ampia. Complessivamente
il cluster degli studi inglesi ha rag-
giunto una quota del 13.8%.

LE INSEGNE americane presenti
in Italia producono circa I'11%
del fatturato generato dalle prime
50 insegne. In evidenza I'angloa-
mericana Dla Piper che ha chiu-
so il 2018 con 87.3 milioni di fat-
turato e una crescita del 15.35%
che la mette all’ottavo posto tra
gli studi che sono cresciuti di piu.
La torta del mercato legale, sem-
pre relativa alle ‘best 50°, & compo-
sta cosi: 30.8% i big italiani;

18.8% le ‘Big 4°; 13.8% gli studi
inglesi; 11.5% gli studi america-
ni; 8.6% le super boutique italia-
ne; 3.2% le specialistiche; altri
13.3%. Sul versante big law, Le-
gance € lo studio che, dopo Gop,
ha registrato la crescita pit consi-
stente (+7,7%) raggiungendo gli
84 milioni. Chiomenti, pur man-
tenendo sostanzialmente stabile
il numero dei suoi professionisti,
ha segnato un incremento del 3%
dei ricavi arrivando a 130.8 milio-
ni (quarto posto).

PER QUANTO riguarda le super
boutique, hanno avuto un buon
andamento praticamente tutte le
principali insegne comprese in
questa categoria. Partendo da Pe-
dersoli che ha chiuso 'anno con
un fatturato di 40 milioni con il
tratto significato delle 51 opera-
zioni (mé&a) chiuse per un valore
di 11.3 miliardi di euro. Risultati
positivi anche per Gatti Pavesi
Bianchi (+ 5.17%) e Grande Ste-
vens (27.4 milioni con + 4.38%).
Lateral hire: esempio piu signifi-
cativo del risiko legale & stato I'in-
tegrazione tra BonelliErede e
Lombardi Segni e Associati (29.2
milioni di fatturato) con la nasci-
ta di una struttura da 750 profes-

sionisti. «BonelliErede — afferma
Di Molfetta — potrebbe verosimil-
mente superare quota 180 milio-
ni di ricavi se non sfiorarei 190 e
riuscirebbe a scavare un solco im-
portante rispetto ai suoi concor-
renti diretti, mettendo a segno un
allungo difficilmente colmabile,
almeno nel breve periodo». Peral-
tro non tutti i componenti dello
studio Lombardi hanno seguito
questa strada. Una parte di loro
(un gruppo di 15 professionisti)

ha fatto ritorno in Gop.
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LA CLASSI FI c A D EI FA‘ITU RATI Fonte stime centro ricerche Legalcommunity.it
(dati in milioni di euro) -

1) Bonelli Erede 166 11)NCTM 77
2) Gianni Origoni Grippo Cappelli 145 12) Cleary Gottlieb 52,5
3] Pwc Tls 140,3  13) Freshfields Bruckhaus Deringer 50,8
£4) Chiomenti 130,81 14) Baker McKenzie 50,7
5] Pirola Pennuto Zei 130,3 15) Clifford Chance 50
6) Deloitte Sts + Deloitte Legal 106 16) Latham & Watkins 46,25
TIEY 104 17) Linklaters 45
8) DLA Piper 87,3 18] Pedersoli Studio Legale 40
9] Legance 84  19] Grimaldi Studio Legale 40
10) KPMG 81,1 20) Orrick 371
CHI CRESCE DI PIU (variazione percentuale)
Dentons 39,52 Eversheds Sutherland 18,57
Latham & Watkins 25 Osborne Clark 17,14
Gitti & Partners 24 DLAPiper 15,35
Bird & Bird 20 Hogan Lovells 13,33

Simmons & Simmons 20 CMS 12,92



